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	EMBAJADA DE ESPAÑA

OFICINA COMERCIAL
	
	

	
	
	
	


FICHA DE PARTICIPACIÓN

	A
	DATOS DE LA MISIÓN

	1.- Misión Comercial (Sector):

AUTOMOCION – MOTO, BICICLETA, RECAMBIO Y ACCESORIO



	2.- Países a Visitar:



	3.- Fechas Previstas:



	4.- Nombre del director de la Misión:

VICTOR OLIVE VIVANCOS – GERENTE DE G.E.C.Y.S.


	B
	DATOS DE LA EMPRESA

	5.- Nombre de la empresa participante:



	6.- Domicilio Social: 

Teléfono:                                  Fax:

Dirección E-MAIL:  
Dirección WEB HTPP:  

	7.- Nombre de la persona que la representará, información sobre el horario de viajes de entrada y salida del país, lugar de alojamiento, número de teléfono móvil (si se posee).


	8.- Cargo:


	Idiomas en que puede desarrollar entrevistas:


	DNI:

     

	9.- ¿Tiene Catálogos de sus fabricados? 

¿En qué idiomas?       Ingles         Francés          Alemán          Otros:  

	10.- Cifra total de  su Empresa, el año pasado: Facturación:              Exportación:  
Cifra de exportación de su Empresa: 



	11.- Productos que fabrica o exporta:

Producto

Partida Arancelaria
Cifra exportación total



	C
	NECESIDADES EN EL PAÍS

	12.- ¿Desea que la Oficina Comercial le prepara un programa de visitas?      

Rogamos indiquen (en hoja aparte) si desea tener programa de trabajo realizado por la oficina comercial, teniendo en cuenta que si solicitan programa DEBERAN CUMPLIRLO INTEGRAMENTE.

Si necesita programa, indicar igualmente si tiene clientes en el país (relacionando sus datos) y si desean que la Oficina Comercial los contacte, con objeto de no duplicar el trabajo y no dar una imagen de descoordinación ante el cliente. Las entrevistas se calculan de una duración entre 60-90 minutos (si se precisan más largas o más cortas se habrá de informar a la Oficina Comercial). Los programas de entrevistas se pueden preparar conjuntamente entre la empresa española participante y la Oficina Comercial, sin embargo, en este caso es absolutamente imprescindible por cuestiones de coordinación que la empresa participante informe de todos los datos relevantes a la celebración de la entrevista (empresa, hora y fecha, lugar, necesidad o no de traductor, desplazamiento, etc.) inmediatamente en cuanto se vayan produciendo, para no introducir incertidumbres ni alteraciones al trabajo a realizar por parte de la Oficina Comercial.

Carta de presentación de cada participante en la que se indique: objetivo de la visita, tipo de contacto deseado (distribuidores, clientes finales, …), necesidad o no de agenda de entrevistas y días concretos (indicar fechas y horas no disponibles en caso que así se precisen), datos de contactos en el país (si los hay), indicar si dispone o no de distribuidor en el país y si éste tiene la distribución en exclusiva,.




	D
	PERFIL DEL PRODUCTO A PROMOCIONAR 



	1.- Descripción del producto que quiere promocionar:




	E
	PERFIL DEL CLIENTE O EMPRESA A VISITAR EN EL PAÍS

	1.- Sectores (y subsectores) al que va dirigido su producto: 
     

	2.- Canal de distribución al que va dirigido su producto:

     Importador                Fabricante             Distribuidor           Agente  

     Representante            Mayoristas             Usuario final          Organismos oficiales  

     Otros (especificar):  



	3.- Le interesa posicionar sus productos en:

     Grandes superficies           Pequeño comercio            Tiendas especificas  

     Otros (especificar):  




Documentación a presentar junto con esta ficha:
Adjuntar10 catálogos por empresa (en inglés)
